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Resumen

Este estudio analiza el valor intrínseco 
de Palantir Technologies Inc. (PLTR) 
mediante tres métodos: flujo de efectivo 
descontado (DCF), Benjamin Graham y 
Bruce Greenwald. Se examina la valo-
ración bursátil de la empresa tecnoló-
gica especializada en análisis de datos 
e inteligencia artificial. Los resultados 
revelan una sobrevaloración significa-
tiva: el precio de mercado de 182.39 
USD presenta diferencias del 229% 
(Graham), 515% (Greenwald) y 613% 
(DCF) respecto de los valores intrín-
secos calculados de 55.46 USD, 29.65 
USD y 25.58 USD, respectivamente. 
Los múltiplos financieros (P/E: 556.35 
frente al promedio sectorial de 31.33) 
confirman esta tendencia. Se eviden-
cian limitaciones de los modelos con-
vencionales que omiten factores como 
flexibilidad decisional, irreversibilidad 
e incertidumbre. A pesar del crecimien-
to exponencial y las capacidades inno-
vadoras de Palantir, la investigación 
recomienda cautela inversionista, enfa-
tizando la necesidad de una valoración 
integral que combine el análisis cuanti-
tativo con la comprensión del entorno 
tecnológico y macroeconómico. Este 
trabajo contribuye al entendimiento crí-
tico de la sobrevaloración en empresas 
tecnológicas emergentes.

Palabras claves: valoración financiera, 
flujo de efectivo descontado, sobrevalo-
ración bursátil.
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This study analyzes the intrinsic value 
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of Palantir Technologies Inc. (PLTR) 
using three methods: discounted cash 
flow (DCF), Benjamin Graham, and 
Bruce Greenwald. It examines the stock 
valuation of the technology company 
specialized in data analytics and artifi-
cial intelligence. The results reveal sig-
nificant overvaluation: the market price 
of $182.39 USD shows differences of 
229% (Graham), 515% (Greenwald), 
and 613% (DCF) compared to the calcu-
lated intrinsic values of $55.46, $29.65, 
and $25.58 USD respectively. Financial 
multiples (P/E: 556.35 vs sector: 31.33) 
confirm this trend. Limitations of con-
ventional models are evidenced, which 
omit factors such as decision-making 
flexibility, irreversibility, and uncer-
tainty. Despite Palantir’s exponential 
growth and innovative capabilities, the 
research recommends investor caution, 
emphasizing the need for comprehen-
sive valuation combining quantitative 
analysis with understanding of the te-
chnological and macroeconomic envi-
ronment. This work contributes to cri-
tical understanding of overvaluation in 
emerging technology companies.

Keywords: financial valuation, dis-
counted cash flow (DCF), overvalu-
ation in stock market.

Introducción

La valoración financiera de empresas 
tecnológicas ha generado un creci-
ente debate debido a la frecuente so-
brevaloración de sus activos. En este 
contexto, Palantir Technologies Inc. 
representa un caso paradigmático que 
demanda un análisis riguroso para de-

terminar su valor intrínseco y evaluar la 
coherencia con su precio de mercado.

Según el sitio web oficial de Palantir, la 
empresa se dedica a la creación de soft-
ware que facilita a las organizaciones la 
integración efectiva de sus datos, deci-
siones y operaciones (Palantir, 2025). 
La capacidad de adelantarse en solu-
ciones innovadoras está, sin duda, liga-
da a la visión de Peter Thiel, presidente 
de la compañía.

La fundación de Palantir en 2003 sur-
gió de la idea de aprovechar el software 
de detección de fraudes de PayPal para 
desarrollar sistemas de recopilación y 
análisis de datos con fines antiterroris-
tas. Aunque ya existían tecnologías para 
el rastreo y almacenamiento de datos en 
este campo, los sistemas avanzados de 
Palantir destacan por su capacidad para 
cruzar miles de bases de datos, tanto 
públicas como privadas, permitiendo 
un análisis más detallado de sospecho-
sos de terrorismo y la anticipación de 
posibles ataques (Palantir, 2025).

El software de Palantir emplea inteli-
gencia artificial y aprendizaje automáti-
co para identificar patrones y señalar 
comportamientos sospechosos. Tras los 
atentados del 11 de septiembre de 2001, 
Palantir estuvo en condiciones de ofre-
cer una solución innovadora al gobierno 
de los Estados Unidos: la integración de 
las bases de datos de diversas agencias 
de seguridad, como el FBI y la CIA, 
que hasta entonces operaban de manera 
aislada. Esta integración sigue siendo 
una de sus principales contribuciones 
en la actualidad.
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Además de su trabajo con el gobierno 
federal, Palantir también colabora con 
gobiernos regionales, incluidos estados 
y municipios, y tuvo un papel relevante 
durante la pandemia al monitorear las 
infecciones por COVID-19 y los pro-
cesos de vacunación en varias regiones.

Palantir es igualmente valorada en el 
sector privado, especialmente en los ám-
bitos financiero y aeroespacial, prestan-
do servicios a grandes empresas como 
Morgan Stanley, Airbus y Fiat Chrysler. 
Desde 2021, la empresa comenzó a pro-
porcionar software a Amazon, incluida 
la solución ERP Suite optimizada para 
Amazon Web Services.

Los tres sistemas principales que ofrece 
Palantir son:

•	Palantir Foundry: Descrito como un 
sistema operativo para empresas 
modernas, es utilizado por diver-
sas organizaciones para mejorar sus 
operaciones. Foundry permite, por 
ejemplo, detectar lavado de dinero en 
bancos, optimizar operaciones mine-
ras mediante el monitoreo de equipos 
y condiciones geotécnicas, y mejorar 
la seguridad en obras. La Administra-
ción Federal de Aviación (FAA) utili-
za Foundry para certificar aeronaves y 
detectar problemas de seguridad ope-
rativa en aerolíneas (Palantir, 2025).

•	Palantir Gotham: Definido como un 
sistema operativo para la toma de 
decisiones global, está enfocado en 
la lucha contra el terrorismo y es uti-
lizado por agencias gubernamentales 
estadounidenses y sus aliados para 

V = EPS x (8.5 + 2g)
Ecuación 1

Posteriormente, esta fórmula fue per-
feccionada en dos ocasiones, quedando 
finalmente expresada como se muestra 
en la Ecuación 2.

evaluar riesgos de ataques terroristas.

•	Palantir Apollo: Un sistema operativo 
para la entrega continua, que opera 
como software como servicio (SaaS) 
con arquitectura de microservicios o 
API, permitiendo a las empresas im-
plementar el software en sus propios 
centros de datos locales.

Esta investigación se centra en realizar 
una valoración financiera de Palantir, 
empresa que en los últimos dos años ha 
tenido un rendimiento bursátil extraor-
dinario, llegando incluso a presupon-
erse que podría convertirse en un nue-
vo fenómeno bursátil, comparable con 
lo sucedido con NVIDIA. Por tanto, se 
presenta primero una revisión concep-
tual sobre la valoración financiera, an-
tes de proceder al cálculo de los distin-
tos métodos de valoración aplicados al 
caso de Palantir.

Marco teórico conceptual

Benjamin Graham, conocido como el 
padre de la inversión en valor, desa-
rrolló un método para calcular el valor 
intrínseco de una acción basado en los 
fundamentos financieros de la empresa. 
Según Graham (2019), el valor intrín-
seco puede estimarse inicialmente me-
diante la Ecuación 1.
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La definición de valor razonable se basa 
en tres pilares fundamentales: el precio 
de intercambio o transferencia, las tran-
sacciones ordenadas y los participantes 
del mercado. En cuanto al precio, se 
prioriza el precio de salida, consideran-
do el activo entregado o el pasivo trans-
ferido, en lugar del flujo de caja recibi-
do o pagado (Arias & Sánchez, 2011).

Por su parte, Ortiz (2020) señala que 
el valor razonable es el monto que, en 
la fecha de valuación, se obtendría por 
la venta de un activo o se pagaría por 
transferir o saldar un pasivo en una ope-
ración estructurada entre participantes 
del mercado, es decir, entre partes in-
teresadas, independientes, dispuestas 
y bien informadas, en un contexto de 
competencia libre.

De acuerdo con el International Accoun-
ting Standards Board (IASB, 2005), el 
valor razonable se conceptualiza como 
el monto al que puede ser intercambia-
do un activo o extinguido un pasivo, en 
una transacción realizada entre partes 
informadas, interesadas y que actúan 
con independencia recíproca.

Asimismo, el Financial Accounting 
Standards Board (FASB, 2006) define 
el valor razonable como el monto por el 
cual podría ser intercambiado un activo 
o liquidado un pasivo, entre partes in-
teresadas, informadas e independientes, 
en una transacción realizada en condi-
ciones de mercado en la fecha de valua-
ción.

El valor razonable constituye una esti-
mación que procura la máxima aproxi-
mación al valor real del elemento valo-
rado. De ello se infiere que, si bien todos 
los activos y pasivos poseen un valor 
razonable inherente, en ciertos casos su 
determinación precisa presenta notables 
dificultades (Castellanos, 2010).

Monge (2005) advierte que la imple-
mentación del valor razonable puede 
introducir una mayor volatilidad en los 
resultados netos, al incorporar fluctua-
ciones atribuibles a condiciones del 
mercado que escapan al control de la 
entidad, lo que explica la reticencia a su 
adopción irrestricta.

El precio de mercado de un activo o pa-
sivo refleja las expectativas colectivas 
de los agentes del mercado respecto de 
los flujos de efectivo futuros asociados, 
independientemente de la estrategia que 
la entidad adopte para realizarlos, ya sea 
mediante su uso continuado o mediante 
su enajenación (Silva, 2011). Asimis-
mo, Silva (2011) sostiene que el valor 
de mercado es el método recomendado 
para la aplicación del concepto de va-
lor razonable cuando se trata de activos 
intangibles y propiedades de inversión.

V = EPS x 8.5 + 2g x 4.4
Y
Ecuación 2

Donde:

V = valor intrínseco
EPS = utilidad por acción (earnings per share)
g = tasa esperada de crecimiento de las utilidades
Y = rendimiento del bono corporativo AAA
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Un elemento importante en la valora-
ción de cualquier instrumento financie-
ro es la relación positiva entre riesgo 
y rendimiento esperado. Los inversio-
nistas, en general, rechazan el riesgo; 
por ello, se les debe ofrecer un mayor 
rendimiento esperado cuanto mayor 
sea el riesgo previsto de los activos en 
cuestión (Saldaña, Palomo, & Blanco, 
2007).

Caballer (1998) concibe la valoración 
de empresas como el proceso de estimar 
uno o varios valores coherentes con los 
fundamentos de la teoría económica, 
los principios contables de la organi-
zación y el propósito específico de la 
valoración. Desde la perspectiva finan-
ciera, dicho proceso se sustenta princi-
palmente en la proyección y cuantifica-
ción de los flujos de caja generados por 
la empresa.

Para Álvarez, García y Borraez (2006), 
el valor implícito asociado a los activos 
de una compañía no define de manera 
absoluta el valor de la empresa, puesto 
que este se encuentra determinado esen-
cialmente por la generación de rendi-
mientos o beneficios que dichos activos 
aportan a sus accionistas.

Jevons (1998) argumenta que el valor 
de un activo no puede derivarse de los 
costos históricos de producción, como 
el trabajo o los insumos invertidos en su 
creación, ya que estos representan fac-
tores pasados cuya influencia en la va-
loración presente es indeterminada. En 
su lugar, la valoración debe fundamen-
tarse en la utilidad futura que el activo 
es capaz de generar para su propietario.

Ortiz (2000) postula que la valoración 
de una empresa o activo se fundamen-
ta en la interacción de tres elementos 
constitutivos: la utilidad que el bien 
proporciona a su usuario (U), el costo 
asociado a su adquisición o producción 
(C) y su grado de escasez (E). El au-
tor sostiene que el valor de la empresa 
(VE) emerge de la conjugación de estos 
tres factores en el mercado, a través de 
los mecanismos de oferta y demanda.

De acuerdo con López y Luna (2001), 
una valoración financiera rigurosa debe 
sustentarse en una base metodológica 
sólida, apoyada en supuestos coheren-
tes y plausibles, sin dejar de reconocer 
el componente subjetivo inherente al 
proceso de evaluación.

El valor intrínseco representa una es-
timación del valor fundamental de un 
activo, derivado de sus características 
financieras objetivas —flujos de caja 
futuros, crecimiento y riesgo—, el cual 
puede diferir de su valor de mercado en 
un momento dado (Basto et al., 2019).

Para los inversionistas en el mercado 
de capitales, el valor intrínseco de un 
activo se estima mediante un análisis 
exhaustivo que considera múltiples 
fundamentos financieros, entre ellos la 
evaluación de utilidades, el flujo de di-
videndos, la estabilidad de la estructura 
de capital, las tendencias del sector y la 
eficacia del equipo directivo (Costa et 
al., 2017).

Para Lechuga-Montenegro (2019), la 
valuación financiera es un proceso ideal 
y socialmente construido que asigna 
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un valor monetario a activos, títulos o 
derechos —sean estos productivos o es-
peculativos— mediante la representa-
ción simbólica del dinero. Este valor no 
necesariamente corresponde al trabajo 
abstracto objetivado en la mercancía, 
sino que puede derivar de expectativas 
futuras, condiciones de mercado, espe-
culación o mecanismos financieros que 
generan capital ficticio.

La elección de un modelo de valoración 
es indispensable para determinar el va-
lor intrínseco. Históricamente, el con-
senso ha girado en torno a que el valor 
de una empresa está determinado por el 
valor actual de los dividendos espera-
dos, tal como lo establece el modelo de 
descuento de dividendos (Caro, 2010).

Métodos de valuación financiera

Entre los métodos de valuación finan-
ciera, uno de los más utilizados es el 
método de flujos de efectivo desconta-
dos. Al respecto, Vidarte (2009) señala 
que, en la actualidad, el método de flujo 
de caja descontado es el más empleado, 
ya que constituye el único enfoque de 
valoración conceptualmente consisten-
te. Este método concibe a la empresa 
como una fuente de flujos de fondos y, 
para determinar su valor o el de sus ac-
tivos, calcula el valor presente de esos 
flujos utilizando una tasa de descuento 
adecuada, acorde con el riesgo y las vo-
latilidades históricas.

Fernández (2002) establece que la va-
loración de una empresa se efectúa me-
diante la proyección de sus flujos de 
caja futuros y su descuento a una tasa 

que refleja el riesgo inherente asociado 
a dichos flujos.

Taleb (2019) cuestiona la validez del 
método de flujos de efectivo descon-
tados (DCF), al señalar que este no 
incorpora adecuadamente variables re-
levantes del proceso de decisión de in-
versión, tales como la irreversibilidad 
de los proyectos, la presencia de incer-
tidumbre y la flexibilidad asociada a la 
posibilidad de diferir la inversión.

Por su parte, Cañibano, García y Sán-
chez (1999) sostienen que el DCF pre-
senta limitaciones al omitir la valora-
ción de los activos intangibles, los cua-
les han adquirido creciente relevancia 
en la generación de valor empresarial 
y en el fortalecimiento de la competi-
tividad, superando en muchos casos la 
incidencia de los activos tangibles.

Según Damodaran (2002), la aplicación 
del método de flujo de caja desconta-
do es viable cuando los flujos de caja 
son positivos, predecibles y asociados 
a riesgos cuantificables. No obstante, 
advierte que este modelo presenta limi-
taciones en contextos específicos, tales 
como empresas en distress financiero, 
compañías cíclicas sujetas a alta vo-
latilidad en sus rendimientos y firmas 
privadas con escasa información dispo-
nible, situaciones que requieren ajustes 
metodológicos para una valoración ade-
cuada.

Buscaglia (2005) señala que, de acuer-
do con la teoría financiera, los ries-
gos diversificables deben incorporarse 
en la proyección de los flujos de caja, 
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mientras que aquellos riesgos no di-
versificables deben reflejarse en la tasa 
de descuento, calculada a través del 
Costo Promedio Ponderado de Capital 
(WACC).
Álvarez (2022) indica que otro de los 
enfoques más empleados para deter-
minar el valor de una empresa es el 
método del valor económico agregado 
(EVA), ya que permite identificar si la 
empresa está generando valor o, por el 
contrario, destruyéndolo.

El EVA constituye una medición del 
desempeño operativo que indica el gra-
do de éxito que ha tenido una empresa 
para elevar su valor de mercado (Moyer 
et al., 2005).
En este sentido, Saavedra (2008) afirma 
que un EVA positivo puede dar lugar a 
un alza en el valor de mercado de las 
acciones, o ser eventualmente tomado 
para ser descontado. Esta es una de las 
principales fortalezas del EVA, además 
de una cualidad que lo sitúa por encima 
de otros indicadores financieros de des-
empeño, incluido el flujo de caja.
Se espera que el valor de capitalización 
crezca cuando la empresa genera valor, 
mientras que dicho valor disminuirá si 
la empresa incurre en destrucción de 
valor. Esto indica que el mercado finan-
ciero se encuentra vinculado a la crea-
ción de valor de la compañía, incremen-
tando el valor de la empresa mediante 
un aumento en el precio de sus acciones 
cuando el negocio crea valor, o redu-
ciendo el valor del negocio cuando este 
lo destruye (Saavedra, 2008; Álvarez, 
2022).

La división de un número, el numera-
dor, por otro, el denominador, con énfa-
sis interpretativo en el numerador, es un 
método utilizado para valuar principal-
mente acciones. En este caso, se com-
para el precio de la acción como nume-
rador con un denominador constituido 
por sus flujos históricos y estimados, 
tales como la utilidad por acción, el flu-
jo de caja por acción o el valor contable 
por acción, entre otros (Heyman, 1998).

Los múltiplos financieros son también 
cocientes en los cuales el elemento del 
numerador adquiere mayor peso inter-
pretativo que en una razón financiera 
tradicional, donde el énfasis se sitúa en 
el denominador. Los múltiplos financie-
ros constituyen indicadores especializa-
dos para el análisis bursátil, ya que se 
basan directamente en el precio de la 
acción en el mercado (Alvarado & Mo-
rales, 2020).

Metodología

El enfoque principal de esta investiga-
ción es eminentemente cuantitativo. El 
tipo de investigación es de carácter des-
criptivo.

Asimismo, el diseño de la investiga-
ción empleado es de tipo longitudinal, 
al analizar cinco años consecutivos de 
información financiera de la compañía 
Palantir Technologies Inc., dedicada a 
la creación de software basado en el uso 
de inteligencia artificial.

Por tanto, la población de estudio co-
rresponde a esta empresa, la cual cotiza 
en el índice bursátil tecnológico Nas-
daq.
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Tabla 1
Múltiplos financieros de PLTR con respecto a su 
sector

Múltiplos PLTR Sector
Precio/Utilidad 556.35 31.33
Precio/Ventas 118.20 11.61
Precio/Flujo de Caja 235.13 25.42
Precio/Valor contable 68.58 8.62
EV/EBIT 699.24 28.05
EV/EBITDA 658.50 26.01
EV/Ventas 115.72 12.92
EV/FCF 313.76 25.55

Datos tomados de Investing, Yahoo Finance, 
QuickFS & TIKR (2025).

Los datos utilizados para la valoración 
abarcan los últimos cinco años y fueron 
extraídos de fuentes reconocidas en el 
análisis bursátil, como Investing, Yahoo 
Finance y Morningstar, seleccionadas 
por su confiabilidad y actualidad para 
capturar las fluctuaciones más recientes 
del mercado de Palantir.

Estos datos se emplean para realizar los 
cálculos correspondientes a los méto-
dos de valoración por múltiplos, flujo 
de efectivo descontado, así como para 
la aplicación de las fórmulas de valor 
intrínseco tanto de Benjamin Graham 
como de Bruce Greenwald.

Asimismo, se utilizan datos anualizados 
provenientes del Estado de Situación 
Financiera (balance general), el Esta-
do de Resultados y el Estado de Flujo 
de Efectivo de la compañía, correspon-
dientes a los últimos cinco ejercicios 
completos.

Resultados

En el análisis de los múltiplos financie-
ros se observa una marcada sobreva-
loración de Palantir Technologies Inc. 
respecto al promedio de su sector. En 
la Tabla 1 se presentan los principales 
múltiplos comparativos entre la empre-
sa y su sector de referencia.

Tal como se aprecia en la Tabla 1, Pa-
lantir está siendo valorada de forma sig-
nificativamente más alta que el prome-
dio de su sector en todos los múltiplos 
financieros analizados. Esta situación 
sugiere una posible sobrevaloración re-
lativa, asociada principalmente al fuerte 

crecimiento bursátil registrado por la 
empresa en los últimos años.

En cuanto al método de flujo de efecti-
vo descontado, en la Tabla 2 se presen-
tan los resultados correspondientes al 
cálculo del valor intrínseco de Palantir 
mediante esta metodología.

La sobrevaloración se calcula como la 
diferencia porcentual entre el precio de 
mercado y el valor intrínseco, utilizan-
do la Ecuación 3.

Ecuación 3

Sobrevaloración (%) = Precio de mercado – Valor intrínseco
Valor intrínseco

x 100

Sobrevaloración (%) =  = 613.02%182.39 – 25.58
25.58

x 100

Sustituyendo los valores:

Este resultado indica que el precio de 
mercado se encuentra más de seis veces 
por encima del valor intrínseco estima-
do por el método DCF, lo que evidencia 
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Tabla 2
Valor intrínseco a través del flujo de efectivo descontado

Concepto Valor Fuente Notas
Precio de cierre 182.39 USD Investing Precio de mercado al 19 de septiembre de 2025
Valor intrínseco (DCF) 25.58 USD TIKR Metodología de Damodaran
Diferencia absoluta 156.81 USD – –

Sobrevaloración (%) 613.02 % – Calculado como (Precio de mercado − Valor 
intrínseco) / Valor intrínseco × 100

Con base en datos de Investing (2025) y TIKR (2025).

Tabla 3
Resumen del valor intrínseco por distintos métodos de valoración. Palantir Technologies Inc. (PLTR)

Métrica USD % Valoración Resultado
Precio de la acción 182.39 100% –
Flujo de efectivo descontado 25.58 613% Sobrevalorado
Valor intrínseco de Graham 55.46 229% Sobrevalorado
Valor intrínseco de Greenwald 29.65 515% Sobrevalorado

Datos tomados de Investing, Yahoo Finance, QuickFS & TIKR (2025).

una amplia brecha entre precio y funda-
mentos financieros proyectados.
De manera complementaria, en la Tabla 
3 se presenta un resumen comparativo 
del valor intrínseco obtenido a través 
de los distintos métodos de valoración 
aplicados.
Los resultados mostrados en la Tabla 3 
confirman que, bajo los tres enfoques 
de valoración utilizados, el precio de 
mercado de Palantir supera de forma 
considerable los valores intrínsecos es-
timados, evidenciando un patrón con-
sistente de sobrevaloración.
Asimismo, la magnitud de estas diferen-
cias indica que los precios actuales no 
se encuentran plenamente respaldados 
por los fundamentos financieros obser-
vados, lo que supone un nivel elevado 
de exposición al riesgo para los inver-

sionistas ante eventuales correcciones 
del mercado.

Discusión

El análisis comparativo realizado so-
bre Palantir Technologies Inc. (PLTR) 
mediante múltiplos financieros, flujo 
de efectivo descontado y las reglas de 
Benjamin Graham y Bruce Greenwald 
confirma la existencia de una brecha 
sostenida entre el precio de mercado 
y el valor intrínseco estimado. Dicha 
brecha no puede atribuirse únicamente 
a variaciones normales del mercado, 
sino que responde a una combinación 
de expectativas de crecimiento futuro, 
primas por innovación tecnológica y 
riesgos específicos asociados al modelo 
de negocio de las empresas intensivas 
en inteligencia artificial.
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En primer lugar, se evidencia una di-
ferenciación entre señal y ruido en los 
múltiplos extremos. Los múltiplos par-
ticularmente elevados de PLTR —como 
el P/E de 556, el EV/EBIT de 699 y el P/
FCF de 313— sugieren que el mercado 
está descontando flujos futuros percibi-
dos como altamente crecientes. No obs-
tante, estos indicadores resultan poco 
informativos cuando las utilidades y el 
flujo de caja libre presentan alta volatili-
dad o carácter transitorio. En contextos 
de utilidades reducidas o inestables, los 
múltiplos tienden a distorsionarse, am-
plificando la apariencia de sobrevalora-
ción. Por ello, su correcta interpretación 
requiere complementarse con análisis 
de calidad de ganancias, recurrencia de 
ingresos —licencias frente a contratos 
de servicios— y sostenibilidad del flujo 
de caja proyectado.

En segundo término, los supuestos del 
modelo de flujo de efectivo descontado 
ejercen una influencia determinante so-
bre el valor obtenido. El DCF de TIKR, 
que arroja un valor intrínseco de 25.58 
USD, incorpora hipótesis de crecimien-
to y tasas de descuento que, al aplicarse 
a una compañía con alta incertidumbre 
tecnológica, generan una sensibilidad 
extrema del valor presente ante varia-
ciones marginales en dichos paráme-
tros. Aun considerando escenarios con 
supuestos ligeramente más optimis-
tas —mayor crecimiento en el corto y 
mediano plazo o reducción del WACC 
por diversificación de ingresos—, el 
valor difícilmente se aproxima al pre-
cio observado sin asumir hipótesis de 
expansión extraordinaria o disminucio-

nes sustanciales del riesgo. Esto sugiere 
que la distancia entre precio y valor in-
trínseco no se corrige mediante ajustes 
menores, sino que requeriría transfor-
maciones estructurales en el desempeño 
financiero de la empresa o en las expec-
tativas del mercado.
Desde la perspectiva de la inversión 
en valor, los enfoques de Graham y 
Greenwald funcionan como controles 
de plausibilidad basados en fundamen-
tos contables y rentabilidad normali-
zada. Los valores obtenidos —55.46 
USD con Graham y 29.65 USD con 
Greenwald—, aunque metodológica-
mente distintos, convergen en ubicar 
el valor intrínseco muy por debajo del 
precio de mercado. Esta convergencia 
refuerza la hipótesis de la existencia de 
una prima especulativa asociada a ex-
pectativas de crecimiento. Asimismo, 
la diferencia entre ambos métodos pone 
de manifiesto la relevancia de la estima-
ción de la tasa de crecimiento (g) y del 
rendimiento de los bonos en la determi-
nación del valor. En empresas tecnoló-
gicas con alta reinversión, estimaciones 
prudentes de crecimiento conducen a 
valores conservadores que priorizan el 
margen de seguridad.
Por otra parte, los modelos tradicionales 
de valoración no incorporan de manera 
explícita el valor de las opciones rea-
les, es decir, la flexibilidad para invertir, 
abandonar o escalar proyectos en entor-
nos de alta incertidumbre. En compa-
ñías de inteligencia artificial, caracteri-
zadas por rápidos cambios tecnológicos 
y efectos de red, esta omisión puede 
subestimar el valor potencial de ciertos 
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proyectos. No obstante, la inclusión de 
opciones reales exige la definición de 
escenarios discretos con probabilidades 
estimables, lo cual no garantiza que el 
valor resultante iguale el precio de mer-
cado sin recurrir a supuestos altamente 
optimistas.

Desde el punto de vista del inversionis-
ta y de la gestión del riesgo, la eviden-
cia empírica derivada de los múltiplos, 
el DCF y los métodos de inversión en 
valor indica que la inversión en PLTR, 
bajo criterios fundamentalmente sus-
tentados, carece de margen de seguri-
dad. En este contexto, resulta pertinente 
priorizar estrategias de protección, tales 
como coberturas, posiciones reducidas, 
mecanismos de stop-loss o exposición a 
resultados mediante instrumentos deri-
vados, así como exigir señales más sóli-
das de sostenibilidad operativa antes de 
incrementar posiciones.

Finalmente, la robustez del diagnós-
tico se ve reforzada por la coherencia 
de los resultados obtenidos a partir de 
fuentes consolidadas como Investing, 
TIKR, Yahoo Finance y Morningstar. 
Aun considerando diferencias menores 
entre proveedores de datos, el mensaje 
subyacente de sobrevaloración signifi-
cativa se mantiene estable. Esto abre, 
además, la posibilidad de profundizar el 
análisis mediante herramientas adicio-
nales, tales como simulaciones Monte 
Carlo aplicadas al DCF, pruebas de es-
trés para cuantificar la probabilidad de 
distintos rangos de valor, y evaluacio-
nes de calidad de ingresos con ajustes 
por intangibles no capitalizados.

Conclusiones

La valoración combinada de Palantir 
Technologies Inc. (PLTR) mediante los 
métodos de flujo de efectivo desconta-
do, múltiplos financieros y las reglas de 
inversión en valor de Benjamin Graham 
y Bruce Greenwald permite afirmar que 
la acción presenta una prima de merca-
do que no se encuentra respaldada por 
los fundamentos financieros estimados 
bajo supuestos prudentes. La conver-
gencia de resultados adversos entre me-
todologías distintas —basadas en flujos, 
ganancias normalizadas y fundamentos 
contables— robustece el diagnóstico de 
sobrevaloración y reduce la probabili-
dad de que dicha brecha responda a un 
sesgo propio de un solo modelo de va-
luación.

En contextos caracterizados por alta 
incertidumbre tecnológica y acelerada 
transformación digital, ningún método 
aislado resulta suficiente para capturar 
de manera integral la complejidad de la 
creación de valor. El uso combinado del 
DCF, las métricas de múltiplos y los en-
foques de inversión en valor ofrece un 
marco analítico más sólido, al integrar 
la dimensión temporal de los flujos, la 
comparación relativa con el sector y 
un control de plausibilidad basado en 
fundamentos. Esta triangulación meto-
dológica atenúa sesgos de estimación, 
permite identificar la sensibilidad del 
valor ante los supuestos de crecimiento 
y riesgo, y se configura como una prác-
tica conveniente para la evaluación de 
empresas intensivas en innovación.

Asimismo, los resultados ponen de ma-
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nifiesto la necesidad de ampliar los en-
foques tradicionales de valoración para 
incorporar de manera explícita el aná-
lisis de opciones reales, activos intan-
gibles y factores ESG. En empresas de 
plataformas de inteligencia artificial, la 
flexibilidad estratégica asociada al lan-
zamiento de nuevos productos, la ex-
pansión internacional o la monetización 
de datos constituye una fuente relevante 
de valor potencial que no queda plena-
mente capturada por los modelos con-
vencionales. De igual modo, los activos 
intangibles y la calidad del gobierno 
corporativo influyen directamente sobre 
el costo de capital, el riesgo operativo y 
la percepción del mercado, por lo que 
su omisión puede distorsionar de mane-
ra significativa la proyección de flujos y 
la estimación del WACC.

Desde una perspectiva de gestión del 
riesgo, la evidencia empírica obtenida 
sugiere que la inversión en PLTR, bajo 
criterios estrictamente fundamentados, 
carece de un margen de seguridad su-
ficiente. En consecuencia, los inversio-
nistas institucionales y gestores de por-
tafolio deberían privilegiar estrategias 
de protección frente a posibles correc-
ciones de mercado, así como exigir se-
ñales más consistentes de consolidación 
de flujos recurrentes, estabilidad en la 
rentabilidad operativa y fortalecimiento 
de la gobernanza corporativa antes de 
ampliar su exposición al activo.

Finalmente, si bien las limitaciones in-
herentes a la utilización de información 
histórica y proyecciones financieras son 
reconocidas —especialmente en em-

presas insertas en tecnologías de rápida 
evolución—, los resultados obtenidos 
bajo múltiples metodologías muestran 
alta coherencia diagnóstica. Esto re-
fuerza la necesidad de que la valoración 
empresarial evolucione hacia esquemas 
multidimensionales que integren análi-
sis cuantitativo riguroso con evaluación 
cualitativa de intangibles, flexibilidad 
estratégica y sostenibilidad. En el caso 
específico de Palantir, la evidencia in-
dica que el precio de mercado actual 
incorpora expectativas de crecimiento 
que superan, con amplio margen, los 
fundamentos económicos medibles en 
el horizonte observable.

Futuras líneas de investigación

Las limitaciones metodológicas iden-
tificadas en la valoración de empresas 
intensivas en tecnología abren diversas 
líneas de investigación que pueden pro-
fundizar y complementar los resultados 
obtenidos en este estudio. En primer lu-
gar, resulta pertinente la aplicación for-
mal de modelos de opciones reales para 
valorar de manera explícita la flexibili-
dad estratégica inherente a compañías 
de inteligencia artificial, conforme al 
enfoque propuesto por Dixit y Pindyck 
(1994). Este tipo de modelación permi-
tiría capturar el valor asociado a deci-
siones de expansión, abandono o esca-
lamiento de proyectos bajo escenarios 
de incertidumbre tecnológica.

En segundo término, se sugiere desarro-
llar estudios comparativos longitudina-
les con empresas tecnológicas disrupti-
vas que hayan transitado procesos simi-
lares de crecimiento y ajuste de expec-
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tativas, como los casos de NVIDIA en 
el período posterior a 2018 y Amazon 
después de 2001. Este tipo de análisis 
permitiría identificar patrones de con-
vergencia entre precio de mercado y va-
lor fundamental, así como los factores 
financieros y estratégicos que explican 
dichos procesos.
Una tercera línea de investigación con-
siste en el diseño y validación de mé-
tricas alternativas de valoración espe-
cíficas para empresas de inteligencia 
artificial de carácter empresarial. Indi-
cadores como el valor por usuario insti-
tucional, los índices de retención ajusta-
dos por uso de modelos, el ingreso pro-
medio por cliente (ARPU) ponderado 
por intensidad de datos, y la monetiza-
ción efectiva de activos de información 
podrían aportar aproximaciones más 
acordes con la naturaleza de este tipo de 
organizaciones.
Finalmente, futuras investigaciones de-
berían incorporar técnicas de simula-
ción estocástica, como los modelos de 
Monte Carlo aplicados al flujo de efec-
tivo descontado, con el fin de estimar 
distribuciones probabilísticas del valor 
y cuantificar la probabilidad de esce-
narios extremos de pérdida o ganancia. 
Estas herramientas permitirían pasar de 
estimaciones puntuales a rangos de va-
lor con niveles explícitos de riesgo, for-
taleciendo de manera sustantiva la toma 
de decisiones financieras en contextos 
de alta incertidumbre.
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